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DATA-LIMITE PARA CANDIDATURA: 31 de dezembro de 2021

A Welink foi criada por 2 jovens empreendedores apaixonados pela web e pelas novas tecnologias, Charles
Passereau (francés) e Kevin Gongalves (luso-francés), € uma empresa francesa que fornece solugdes Unicas
as pequenas e médias empresas para impulsionar a sua actividade através da gestao de leads e de marketing
digital. Desde 2018, construimos multiplas plataformas de matchmaking especificas para cada area
profissional e um conjunto de solugdes para follow up de negdcios.

Inicialmente sedeados em Franca, estamos agora presentes em 8 paises e oferecemos solucdes para
conectar cada profissional especializado aos seus potenciais clientes e gerir o desenvolvimento do
negacio.

Esta colaboracdo dara aos seus alunos uma melhor compreensdo do mundo profissional e econdmico.
Permitir-lhes-a adquirir uma sélida experiéncia profissional e humana. Os seus alunos poderao desenvolver
e revelar o seu potencial ao serem formados, acompanhados e monitorizados. E consequentemente,
aumentar a vossa taxa de empregabilidade através do recrutamento apés o fim do curso.

FORMAGAO NA WELINK ACADEMY:

E um programa de coaching para Sales e Customer Success. Uma incubadora de formacdo independente, 2
semanas intensas para garantir que aprendes e consegues por em pratica rapidamente. A academia Welink
fornece-vos todas as ferramentas de que necessita para ter sucesso (formagdo da forga de vendas, técnicas
de vendas, roleplays, tratamento de objec¢Ges, closing, desenvolvimento pessoal...) Durante a formagdo vais
trabalhar o teu desenvolvimento pessoal e a tua mentalidade O programa de formagao inclui:

e 24 horas de formagdo em vendas;

e 42 horas de sessdes de chamada;

e  Especificagdo da industria em questdo;

e Ferramentas de software de vendas;

e  Coaching e formacdo continua;

e Desenvolvimento pessoal.

INSIDE SALES REPRESENTATIVE (M/F)

PERFIL DO(A) CANDIDATO(A):

e  Experiéncia em vendas no mercado portugués;

e Jovens com vontade de aprender e com gosto pela drea comercial, de preferéncia com experiéncia
em inside sales, business development, ou por exemplo em call center na drea comercial.

e  Fluente/nativo em portugués. O conhecimento de francés, inglés sera apreciado;

e Pessoa motivada, ambiciosa, perseverante, com uma boa formac¢do comercial e uma experiéncia
anterior em vendas;
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FUNGOES:
Sé serd possivel triunfar se tiveres boas capacidades sociais e telefonicas. Como parte do crescimento e
desenvolvimento do nosso negdcio, vais utilizar como tool o CRM Salesforce, sendo responsavel pela
angariacdo de profissionais para os convencer a fazerem parte das nossas plataformas:
e  Prospeccdo e conversao de profissionais através do CRM Salesforce;
e  Gerir o ciclo completo de vendas por telefone até ao closing.

OFERECEM:
® Remuneragdo mensal, é oferecido 1045€ (brutos) de salario base + subsidio de alimentagdo +
comissoes.

FORMAGAO NA WELINK ACADEMY:

E um programa de coaching para Sales e Customer Success. Uma incubadora de formacdo independente,
2 semanas intensas para garantir que aprendes e consegues por em pratica rapidamente. A academia Welink
fornece-vos todas as ferramentas de que necessita para ter sucesso (formacdo da forca de vendas, técnicas
de vendas, roleplays, tratamento de objecGes, closing, desenvolvimento pessoal...) Durante a formacdo vais
trabalhar o teu desenvolvimento pessoal e a tua mentalidade O programa de formagao inclui:

e 24 horas de formag¢do em vendas;

e 42 horas de sessdes de chamada;

e  Especificagdo da industria em questao;

e Ferramentas de software de vendas;

e Coaching e formagao continua;

e Desenvolvimento pessoal.

INFORMAGOES ADICIONAIS:

e Envia oteu CV para a.tigre@we-link.com
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